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Dropshipping — jakie s3 jego zalety i wady?

Dropshipping to model logistyczny pozwalajacy na prowadzenie sprzedazy internetowej bez koniecznosci
inwestowania w kupno towardw oraz posiadania przestrzeni magazynowej. Oczywiscie podobnie jak inne
rozwigzania z zakresu e-commerce, dropshipping posiada wiele istotnych zalet oraz wad. Warto je poznad,
aby prawidtowo i rozsadnie planowaé zyskowng sprzedaz.

Prezentowany model polega na bezposredniej dostawie towaréw z hurtowni bezpos$rednio do klienta
detalicznego, ktéry zdecydowat sie na zakup w sklepie internetowym. Oznacza to, ze towar nie trafia do
sklepu internetowego, ktérego wtasciciel nie musi sie¢ martwi¢ uzupetnianiem asortymentu oraz
posiadaniem przestrzeni potrzebnej do magazynowania towaru.

Dropshipping i jego zalety

Przede wszystkim istotnym atutem dropshippingu jest mozliwos¢ szybkiego i tatwego wejscia na rynek e-
commerce bez koniecznos$ci posiadania specjalistycznej wiedzy, doswiadczenia oraz bez jakichkolwiek
inwestycji. Oto inne istotne zalety zwigzane z korzystaniem z dropshippingu:

e Brak koniecznos$ci kupowania towaréw znajdujacych sie w ofercie. Nalezy jedynie zaptaci¢ za
produkty zamowione przez klientow i zarabia¢ na wtasnej marzy.

e Brak koniecznosci posiadania magazynu. Wigze sie to ze sporymi oszczedno$ciami na jego
kupnie, wynajmie i utrzymywaniu.

o Brak potrzeby zatrudniania personelu obstugujgcego wysytki. Rozwigzanie to réwniez wigze sie
ze sporymi oszczednosciami.

o Nie trzeba martwic sie duzymi inwestycjami. Wigze sie to z niskim ryzykiem finansowym dla firm
wchodzacych do branzy e-commerce.

o Dzieki braku koniecznosci kupowania asortymentu, mozna oferowa¢ bardzo szeroki wybor
produktoéw, w tym réwniez towary o niskim popycie.

o Nie trzeba nawigzywac¢ wspdtpracy z firmami zewnetrznymi.

e Laczne koszty dropshippingu sg bardzo niskie.

Wady rozwigzania, jakim jest dropshipping

Oczywiscie dropshipping posiada rowniez pewne wady. Warto na nie uwazac, aby unikng¢ probleméw w
przysztosci. Ponizej przedstawione sg najwazniejsze wady tego modelu biznesowego:

o Istnieje ryzyko op6znienia wysytki z winy hurtowni. Mozna tez oferowac produkty niezgodne z jej
stanem magazynowym.

e Co prawda magazyn nie jest potrzebny, jednak w przypadku zwrotu, sklep internetowy musi
przechowywac towar. Problem z miejscem do magazynowania jest ucigzliwy szczegdlnie w
przypadku produktéw o wielkich gabarytach.

o Dzieki mozliwos$ci tatwego wejscia na rynek bez ponoszenia wiekszych kosztéw, do branzy e-
commerce dotgcza wiele firm. To przektada sie na duzg konkurencje.

o Wada jest rowniez catkowite uzaleznienie od hurtowni.
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Kto powinien zainteresowac sie dropshippingiem?

Po przeanalizowaniu wad i zalet, mozna stwierdzi¢, ze dropshipping jest modelem zapewniajgcym wielkie
mozliwosci zaréwno dla poczatkujacych, jak i zaawansowanych firm. Opcja ta jest Swietnym wyjsciem dla
nowych firm, ktére wchodzg na rynek, nie chcg duzo inwestowa¢ i ponosi¢ wysokich kosztéw.
Doswiadczone firmy mogq za to poszerzac¢ swoj asortyment, dzieki wspotpracy z dobrze zaopatrywanymi
hurtowniami. Na podstawie grupy produktow, ktore sg chetnie kupowane przez klientéw, mozna
zdecydowac sie na ich zakup i wprowadzenie do swojej oferty na state.
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